Historial Profesional

Hugo Rubio

Marketing Online

e OBIJETIVO
PROFESIONAL

En busqueda de nuevos retos y oportunidades
profesionales, donde poder desarrollar mis
conocimientos y habilidades

e« FORMACION
REGLADA

Master in Digital Businiess Analytics
y Big Data
2018-2019

Titulacion Académica por IEBS Business School

Formacién Avanzada en Analitica Web, analisis de

datos con las técnicas mas innovadoras y Big Dta
Certificacion Oficial Google Analytics
y Analitica Web

2018

Titulacion Académica por la Facultad de
Informatica (UCM)
Formacién Avanzada en Analitica Web

Desarrollo Web. Tienda Virtual
2012 - 2013

Titulacion Académica por la Universidad
Nacional de Educaciéon UNED

Experto en Community Manager
2012

Titulacion Académica por la Universidad Camilo
José Cela (UCJC)

Master en Alta Direccion en

Marketing y Gestion Comercial
2005

Titulacion Académica por la Universidad Camilo
José Cela (UCIC)

e HABILIDADES
PERSONALES

Analitico i
Proactivo [l
Resolutivo

Equipo
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Fecha de Nacimiento: 8 de Diciembre 1976
Nacionalidad: Espanola

Direccidn: ¢/ Cleopatra, 5; Portal-G , 22A (Madrid)
(3 +34 622 76 1976 | 91303 10 50

5 hugorubiofrias@gmail.com

@ www.hugoerre.com

EXPERIENCIA o

LABORAL
Marketing Online / 2012 - Actualidad

Profesional Externo

- Planteamiento y desarrollo de Auditorias Web para su posicionamiento en Internet.

- Gestidn en el area digital de diferentes proyectos online.

- Planificacion y desarrollo de las estrategia a seguir (SEO | SEM | SMO | Analitica Web | Redes
Sociales | Blog | etc.). Estudio y anélisis de las palabras claves.

- Puesta en practica y gestidn de las herramientas de Google (Google Adwords, Google Analytics,
Google Search Console y Google My Business).

- Gestidn y ejecucién de Campafias SEM, red de busqueda, display, remarketing y remarketing
dindamico, publicidad programatica. Optimizacion

- Creacion de webs/blogs corporativos y tiendas virtuales mediante plataformas CMS.
- =7 Proyectos

Oveja Negra Calzado y Moda Lola Rey

» Planificacion, Estrategia y Gestion » Creacion y Evolucién Online » Marketing Online Integral

acciones Online » Optimizaciéon SEM/SEO/SM. > Gestion y Control de Campafias SEO/

» Marketing Digital Integral » Marketing Digital Integral SEM / SM.

@ www.calzadoymoda.com

Marketing Online / 2014 - 2017

Activaoper Servicios sl

@ www.ovejanegrashop.es

www.lolarey.es

- Estrategia de Marketing Online. Gestion, desarrollo y ejecucion de los mismos.

- Amplios conocimientos y experiencia en Marketing de afiliacion y en Email Marketing.

- Planificacion y desarrollo de las estrategia a seguir (SEO | SEM | SMO | Analitica Web | Redes
Sociales | Blog | etc.).

- Seleccion de plataformas y soportes publicitarios. Andlisis y seguimiento de las campafias
contratadas.

- Gestidn de la estrategia Social Media y campafias CPC en redes sociales. Facebook Ads, Twitter
Ads y Remarketing.

- Efectuar la optimizacidén web para su mejor posicionamiento natural (SEO On-Off).

Marketing Online-Offline / 2013 - 2014

Asociacion de Empresarios Detallistas (Adepesca)

- Gestor de las plataformas webs de la Asociacién de Empresarios (Adepesca, Fedepesca,
Fedepescalnnova, Comepescado).

- Gestidn y dinamizacion de las plataformas sociales (Facebook, Twitter, Youtube)

- Redactor de contenidos para las diferentes web corporativas y revista interna.

- Creacion, preparacion y gestion de la maquetacion de la revista interna, Anuario y Memoria 2013
de Adepesca y Fedepesca.

- Formador interno (Curso Redes Sociales) y externo (Nuevas Tecnologias para aumentar las
ventas).

- Gestidn de alertas para curar contenido.

Social / es.linkedin.com/in/hugorubiofrias - twitter.com/hugoerre
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Historial Profesional

Hugo Rubio

Marketing Online

e FORMACION

REGLADA Y COMPLEMENTARIA

Grado Superior en Marketing y
Gestion Comercial
1998 - 2002

Titulacion Académica por el Centro de Ensefianza

Superior Formatik Center

Inteligencia Econémica y

Vigilancia Tecnolégica
2012 - 2013

Titulacion Académica por la Universidad
Pompeu Fabra (UPF)

Disefio Grdfico
225 horas

Celebrado en el centro de ensefianza superior
Formatik Center, sa.

Gestion en Ventas
300 horas

Celebrado en el centro de ensefianza superior
Formatik Center, sa.

Internet como Canal de Venta
30 horas

Celebrado en el centro de ensefianza Grupo
Adalid Inmark, sl.

DATOS DE
INTERES

Permiso de Conducir y vehiculo propio
Total movilidad geografica

Lectura: Blogs y Diarios online sobre
Marketing Online y Social Media

Ocio: Disfrutar de la familia y

realizar deporte

Otros Datos de Contacto
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Fecha de Nacimiento: 8 de Diciembre 1976
Nacionalidad: Espanola

Direccidn: ¢/ Cleopatra, 5; Portal-G , 22A (Madrid)
(4 +34622 76 1976 | 91 303 10 50

s hugorubiofrias@gmail.com

@ www.hugoerre.com

EXPERIENCIA o
LABORAL

Dpto. De Marketing Online / 2012
Formatik Center, S.A.

- Creacion, disefio y lanzamiento de una Campafia de Emailing.

- Disefio, gestion e insercién de contenido para la Web Oficial.

- Creacion, disefio y dinamizacion de los diferentes canales en Redes Sociales.

- Monitorizar la marca en la red (Internet).Gestién de alertas para curar contenido.

- Dinamizacién de eventos mediante redes sociales.

Consultor Comercial / 2010 - 2011

Soluciones Digitales Empresariales

- Consultor en el area de servicios digitales, gestion documental y comercializacion.

- Asesor y desarrollo de la propuesta comercial sobre el paquete de servicios/productos.

- Gestidn y desarrollo de la campafia de Telemarketing.

Representante Comercial / 2007 - 2010
Halcourier

- Captacidn, control, gestién y fidelizacion de la cartera de clientes.
- Asesoramiento y desarrollo de las propuestas comerciales.

- Resolucién y seguimiento de incidencias.

HABILIDADES o
PROFESIONALES

Campaiias SEM SN0 N
Ecommerce SN}
Optimizacién SEO SO
Analitica Web SN\ O N
Marketing Digital \\\\\\\\\\Q
Estrategia Digital NNNNON

REFERENCIAS

Monica Echevarria
Responsable Dpto. Marketing
Formatik Center,sa.

C/ Asura, 20

Madrid

(4+34 913881345
@www.formatik.com

José Ramon Asensio

Gerente

Soluciones Digitales Empresariales
C/Nicaragua, 5

Madrid

(4 +34 91 446 23 60
@&www.sde.es

Social / es.linkedin.com/in/hugorubiofrias - twitter.com/hugoerre
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